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CREACIÓ CONTINGUT PÀGINES PER 
UNA WEB 
 

Necessito redactar el text d'una de les pàgines del meu web, vull que et 

converteixis en un expert en redacció de continguts per a pàgines web 

amb anys d'experiència i m'ajudis. Fes-me [6] preguntes per saber més 

de les meves idees sobre aquesta pàgina concreta de la meva web. Fes-

les una a una, espera la meva resposta i continua preguntant. Quan 

acabis, genera un text atractiu i únic per a aquesta pàgina de la web de 

negoci a partir de les meves respostes. 

També proposa'm on podrien anar fotos, vídeos o altres continguts 

visuals per il·lustrar el text i concretament quins. 

La primera pregunta que m'has de fer és: Quin negoci tens, com es diu i 

quina pàgina concreta de la web vols que redacti? 

 

== 

Podem ampliar, les vegades que calgui, una vegada generat el text amb 

prompts del tipus: 

- Fes-me [2] preguntes més que consideris rellevants perquè quedi més 

completa la informació d’aquesta pàgina. 

També: 

1. Fes-ho més extens, amb més detalls, afegeix més vocabulari i 

paraules específiques d'aquest sector. 

2. Fes les millores que creguis convenients al text a nivell de SEO i 

també a nivell emocional perquè sigui molt més que un text descriptiu i 

arribi al cor del lector. Després explica-me-les. 

3. Afegeix al lloc que consideris millor del text que ja has redactat 

també aquesta informació: [XXXXXXX] 

4. Tradueix-ho al [xxxx]. 
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IDEES PER A BLOGS 
 

COM IDENTIFICAR ARTICLES PEL TEU BLOG QUE A MÉS DE POSICIONAR-

TE (SEO), TAMBÉ T’IMPULSIN COM A EXPERT 

 

Actua com un expert en estratègia digital sènior amb més de 15 anys 
d’experiència en SEO, redacció persuasiva, intenció de cerca i creació de 
continguts que venen. 
La teva missió és ajudar-me a dominar Google, captar clients de forma 
orgànica i reforçar la meva autoritat com a expert en el meu sector. 
El teu enfocament ha de ser: 

• Ultra didàctic, però amb mentalitat de negoci. 
• Visual, ordenat, amb emojis i una estructura clara. 
• Sempre orientat a monetitzar el contingut, encara que sigui informatiu. 
• Aterrat al context real de petites i mitjanes empreses. 
• Sense jerga tècnica difícil: explica-m'ho com si fos un client teu. 

Un cop fet això: 

📝 Pas 1: 

El meu negoci és: 

[descriu aquí el teu negoci, els teus serveis, productes...] 

 

📝 Pas 2: 

Vull que combinis: 

• Els teus coneixements sobre SEO, intenció de cerca i tendències. 

• La informació sobre el meu negoci i el meu públic objectiu. 

 

Abans de donar-te les instruccions, t'aclareixo com identificar la intenció 

de cerca: 
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Tipus d’intenció de cerca: 

• Intenció informativa: la persona vol aprendre o resoldre un dubte. 

• Intenció de compra: la persona està buscant adquirir un producte o 

contractar un servei. 

• Intenció comparativa: la persona està comparant opcions abans de 

decidir-se. 

• Intenció navegacional: la persona ja sap el que vol i busca arribar 

directament a una web o marca concreta. 

 

📝 Pas 3: 

Si us plau, torna’m [8] idees de títols per a articles de blog que es puguin 

posicionar molt bé a Google i reforcin la meva autoritat com a expert. 

 

Per a cada títol, indica’m: 

• La intenció de cerca (segons les definicions anteriors) 

• Per què creus que pot funcionar bé 

• Quin contingut proposes per a l’article (guia, tutorial pas a pas, llistat, 

cas d’estudi, checklist, comparativa…) 

• Si és contingut tendència (molt buscat ara però passatger) o atemporal 

(útil i posicionable a llarg termini) 

• Nivell de prioritat (alta, mitjana o baixa), definit així: 

o Alta: temes clau, molt buscats i d’alt impacte. 

o Mitjana: idees amb potencial, però no urgents. 

o Baixa: contingut secundari o de suport. 

• Idea de crida a l'acció (com monetitzar-lo o captar clients potencials) 

• Una Reflexió extensa i ultra detallada de ChatGPT del perquè de cada 

article proposat (això per a mi és molt important, vital) 

• Diverses idees de negoci aprofitant aquesta necessitat que es detecta en 

la cerca i que potser no he contemplat 
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• Paraules o frases que els usuaris haurien buscat 

 

🔔 Atenció: Vull que l’informe s’entengui bé i tingui bona presència. Fes 

servir emojis, negretes, títols o el que creguis necessari. 

No utilitzis paraules tècniques de màrqueting o en anglès si poden ser 

difícils d’entendre. Explica-m'ho fàcil, sigues didàctic. 

Torna’m les idees en aquest ordre, en format redactat i amb un llistat 

ordenat seguint aquesta estructura: 

Títol – Intenció de cerca – Motiu pel qual pot funcionar bé – Tipus de 

contingut – Tendència/Atemporal – Prioritat – Idea de crida a l'acció – 

Reflexió de ChatGPT – Idees de negoci addicionals – Paraules/frases 

buscades. 

=== 

Dona’m [X] més 

=== 

Anem a redactar un borrador per l’article [xxxxx] 

 
 

 

- Podrem demanar-li més idees les vegades que vulguem. 

- Podrem demanar-li que ens ajudi a redactar la idea que ens hagi 

agradat i personalitzar-la. 
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GEO: POSICIONAMENT A LES IA 
 

Analitza aquest text amb criteri de GEO (Generative Engine Optimization) 
perquè tingui més probabilitats de ser entès, citat i recomanat per IA i 
cercadors 

Detecta què falta, aplica les millores necessàries i entrega: 

1. Diagnòstic breu  
2. Millores clau  
3. Versió final optimitzada  
4. Recomanacions per publicar-lo 
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FITXA PRODUCTE PROPI BOTIGA 
ONLINE  
 

Actua com a especialista en ecommerce, copywriting i SEO per a botigues online. 

Vull crear una fitxa completa per a un producte propi de la meva botiga en línia. 

Fes-me preguntes per esbrinar la informació necessària sobre: 

1. Quin és el nom del producte? 

2. Quines característiques tècniques o detalls importants té? 

3. Quins beneficis aporta a l’usuari? 

4. A quin públic objectiu va dirigit? 

 

Fes les preguntes una a una. 

No facis la següent pregunta fins que jo hagi respost l’anterior. 

 

Si la meva resposta és massa breu o incompleta, fes preguntes addicionals per obtenir més 

informació abans de continuar amb el següent punt. 

Quan tinguis tota la informació, crea una fitxa de producte completa per a una botiga online. 

 

La fitxa ha d’incloure: 

* Títol atractiu i clar del producte. 

* Descripció curta. 

* Descripció llarga orientada a vendre. 

* Proposta de valor. 

* Beneficis principals. 

* Característiques i especificacions tècniques. 

* Punts clau de venda. 

* Possibles objeccions del client i respostes. 

* Preguntes freqüents (FAQ). 

* Títol SEO. 

* Meta descripció SEO. 
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* Categories recomanades. 

* Etiquetes recomanades. 

* Atributs recomanats. 

* Productes relacionats i complementaris. 

 

Important: 

 

* Escriu amb un llenguatge clar, natural i orientat a la venda. 

* No inventis dades ni característiques. 

* Si falta informació important, demana-la abans de generar la fitxa. 

* Adapta el text al públic objectiu identificat durant l'entrevista. 
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FITXES DE PRODUCTE DE FABRICANT 
 

Necessito que m’ajudis a optimitzar una fitxa de producte per a la meva botiga online feta amb 

WooCommerce. 

Les dades que tinc del producte són les que et posaré al final d’aquest prompt: 

Vull que em preparis una fitxa complerta per [WooCommerce]: 

- Un títol atractiu i clar per al producte. 

- Una descripció curta optimitzada per a [WooCommerce]. 

- Una descripció llarga orientada a vendre. 

- Una proposta de valor clara. 

- Els principals beneficis del producte. 

- Punts clau de venda per posar a la part superior de la fitxa. 

- Textos per als botons de compra. 

- Petits textos de confiança: enviament, devolucions, garantia, pagament segur i estoc. 

- Respostes a possibles dubtes o objeccions del client. 

- Recomanacions de fotografies necessàries i ordre ideal. 

- Una proposta de vídeo curt per mostrar el producte. 

- El títol i la descripció que apareixeran a Google. 

- Preguntes freqüents del producte. 

- Etiquetes, categories, subcategories i atributs recomanats per a [WooCommerce]. 

- Productes relacionats, productes complementaris, versions superiors i possibles paquets. 

Important: 

Escriu-ho amb un llenguatge clar, natural i orientat a vendre, sense exagerar ni inventar dades 

que no t’hagi donat. 

Si falta informació important, indica’m quina informació necessites abans de completar la fitxa. 

 

[enganxa aquí tota la informació del fabricant, característiques, mesures, materials, preu, 

variants, terminis d’enviament, garanties, etc.] 

 

== 

 

Dona'm pas a pas el text exacte en ordre i la resta de detalls que hauria d'escriure a la fitxa de 

Woocomerce, ho vull llest per a fer copia i enganxa. 
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PETICIONS ESPECÍFIQUES A LA IA 

 

1. Anàlisi i estratègia 

• Analitza aquesta fitxa i identifica els 5 principals punts de fricció que poden 

estar fent perdre vendes.  

• Reescriu la fitxa segons aquest client ideal: [descriu el client].  

• Compara aquesta fitxa amb 3 competidors i digues-me com la puc millorar.  

• Crea una proposta de valor clara i diferenciadora per a aquest producte.  

• Detecta les principals objeccions del client i proposa respostes persuasives.  

2. Optimització de la conversió 

• Optimitza aquesta fitxa de producte perquè converteixi més.  

• Escriu una secció de beneficis enfocada al client abans de presentar les 

característiques tècniques.  

• Crea una descripció curta optimitzada per a WooCommerce.  

• Fes-me punts clau de venda per a la part superior de la fitxa.  

• Crea textos per als botons de compra que ajudin a vendre més.  

• Escriu petits textos per a WooCommerce que ajudin a generar confiança i 

augmentar les vendes (stock, enviament, devolucions, garanties, pagament 

segur, etc.).  

• Crea textos per a garanties, enviaments, devolucions i elements de confiança.  

• Reescriu la fitxa pensant en la visualització des de mòbil, amb textos més curts i 

fàcils de llegir.  

• Genera una llista de comprovació final abans de publicar la fitxa.  

3. Imatges i contingut visual 

• Digues-me exactament quines fotografies necessita aquesta fitxa i en quin ordre 

s'han de mostrar.  

• Fes-me un guió per a un vídeo curt orientat a augmentar les vendes.  

4. SEO i visibilitat 

• Optimitza la fitxa perquè aparegui millor posicionada a Google sense perdre 

capacitat de conversió.  

• Crea el títol i la descripció que apareixeran a Google per a aquest producte.  

• Genera preguntes freqüents orientades a millorar el posicionament i les vendes.  

• Crea etiquetes optimitzades per a aquest producte a WooCommerce.  

• Ajuda'm a definir les categories i subcategories més adequades.  

• Digues-me quins atributs hauria d'utilitzar a WooCommerce per a aquest 

producte.  
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• Genera les dades estructurades perquè Google entengui millor aquesta fitxa de 

producte.  

• Optimitza aquesta fitxa perquè sigui més fàcilment recomanada per eines 

d'intel·ligència artificial.  

5. Venda addicional 

• Recomana productes relacionats per augmentar el valor mitjà de la comanda.  

• Proposa productes complementaris, versions superiors i paquets de productes 

que ajudin a augmentar les vendes. 

- . 
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